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25 januari 2022

Investment
Days

Dit document is bestemd voor verzekeringstussenpersonen. 

In het kader van de IID wetgeving mag dit niet bezorgd 

worden aan klanten.
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1 Inleiding

Birgit Hannes - Commercieel Directeur 

4 Insurtech

Bart Vanhoutte - myFaro

2 Duurzaam beleggingsbeleid

Marcus Bayer - Allianz Global Investors

6 Debat

geleid door Joost Verplaetse en Michel Leunis

3 Allianz Portfolio Analyser

Erlinda Da Luz Coutinho - Allianz Global Investors 

7 Commerciële aanpak

Fabrice Heuts - Commercieel Directeur Leven

4 Insurtech
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Value. Shared.

De wijze waarop de Sustainable Finance Disclosure Regulation ten uitvoer wordt gelegd, is gebaseerd op de actuele lezing van de verordening en kan veranderen, 
aangezien de voorschriften van niveau 2 nog niet zijn gepubliceerd en de Europese Toezichthoudende Autoriteiten (ETA's) nog feedback moeten geven over de 
productclassificatie.

Samen maken 

we het verschil

Allianz for a Better World

Januari 2022
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Verordening (EU) 2019/2088 van het Europees Parlement en de Raad van 27 november 2019 betreffende informatieverschaffing over duurzaamheid in de financiëledienstensector. *De wijze waarop de Sustainable Finance Disclosure Regulation ten uitvoer wordt gelegd, is gebaseerd op 

de actuele lezing van de verordening en kan veranderen, aangezien de voorschriften van niveau 2 nog niet zijn gepubliceerd en de Europese Toezichthoudende Autoriteiten (ETA's) nog feedback moeten geven over de productclassificatie.

Bron: Allianz Global Investors, 2022.

Producten worden verdeeld over drie categorieën
De informatieverschaffingsverplichtingen gelden voor alle in Europa verkochte producten

Productclassificatie op basis van de Europese

SFDR (Sustainable Finance Disclosure Regulation)*

Artikel 6 Artikel 8 Artikel 9

Niet-duurzame producten

• Producten die geen 

ecologische of sociale 

kenmerken promoten (d.w.z. 

die niet onder Artikel 8 vallen)

• Producten waarvan duurzaam 

beleggen niet de doelstelling is 

(d.w.z. die niet onder Artikel 9 

vallen)

ESG-eigenschappen

• Producten die onder andere 

ecologische of sociale kenmerken 

promoten 

• Kunnen bovendien duurzaam 

beleggen als doelstelling hebben, 

waarbij voldaan moet worden aan 

de verplichting "geen ernstige 

afbreuk doen".

Duurzame beleggingsproducten

• Producten waarvan duurzaam 

beleggen de doelstelling is, mits 

die meetbaar is.

• Onderliggende beleggingen doen 

geen ernstige afbreuk aan een of 

meer doelstellingen voor duurzaam 

beleggen.

Fondsenaanbod

AZ Allianz GI Strategy

Fondsenaanbod 

AZ Allianz GI ActiveInvest
Fondsenaanbod 

AZ Allianz GI Better World
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Een vuistregel

Bron: Allianz Global Investors. 

= risico's

beperken

= het slechtste

uitsluiten

= oplossingen

vinden
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Olie

De milieu- en 

maatschappelijke 

VOETAFDRUK wordt 

verlaagd door 

selectieve uitsluitingen 

en gedisciplineerde 

ESG-integratie.

Een positieve 

HANDAFDRUK wordt bereikt 

door vol overtuiging te 

beleggen in katalysatoren

voor de SDG's, een 

strategische focus en een 

schaalbaar bereik.

Wat voor invloed kunt u als belegger uitoefenen? 



9Bron: https://sdgs.un.org/fr/goals - Allianz Global Investors. Gegevens van juli 2021. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk ver lies te lijden. Uitsluitend ter illustratie (niet gebaseerd op gegevens van een bestaande strategie, portefeuille of bestaand product).

De 17 duurzaamheidsdoelen zijn samengevat in acht concrete thema's 

De fondsen van Allianz for a Better World oriënteren zich aan de SDG's

Deze zijn onderverdeeld in acht beleggingsthema's

SOCIALE 

INCLUSIE(bijv. sociale 

infrastructuur)

GEZONDHEIDSZORG 

(INNOVATIE EN 

PROMOTIE)

(bijv. toegankelijkheid)

FINANCIËLE INCLUSIE 

(bijv. de financiering van 

KMO's)

ONDERWIJS

(bijv. 

onderwijstechnologie)

SCHONE LUCHT / 

ENERGIETRANSITIE

(bijv. energieopwekking)

VOEDSELZEKERHEID

(bijv. duurzame 

landbouw)

SCHOON WATER

(bijv. watervoorziening)

SCHOON LAND / 

CIRCULAIRE 

ECONOMIE

(bijv. afvalbeheer)

https://sdgs.un.org/fr/goals
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Een positieve bijdrage aan een SDG mag geen negatieve impact op de andere doelen 

hebben

Bron: Allianz Global Investors, 2022. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijde n. Uitsluitend ter illustratie. Dit document is geen aanbeveling of uitnodiging om een bepaald effect te kopen of te verkopen. 

In onze thematische benadering wordt uitdrukkelijk rekening 

gehouden met de correlatie tussen de SDG's

Voorbeeld: De weg naar SDG 2 "Geen honger"

Buitenproportioneel 
gebruik van meststoffen

"Biologicals": biologische 
meststof en 

bestrijdingsmiddelen

Intensievere landbouw lijkt een uitstekende manier 

om de voedselproductie op te schroeven:

In plaats daarvan worden er innovatieve oplossingen 

gezocht waarvan de nettobijdrage aanzienlijk positiever is:

Het "Geen 

ernstige 

afbreuk doen"-

beginsel



11Bron: Allianz Global Investors 2021. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijden . 

Variërende intensiteit: drie risico-opbrengstprofielen binnen wereldwijde obligaties en wereldwijde aandelen

Flexible Multi Asset actieve assetallocatie 

Allianz Better World

Defensive
voor de conservatieve belegger

Aandelenweging: 

10 - 50% 

(prospectus staat 0%-60% toe)

Allianz Better World

Moderate
voor de gematigde belegger

Aandelenweging: 

30 - 70%

(prospectus staat 20%-80% toe)

Allianz Better World 

Dynamic
voor de risicobewuste belegger

Aandelenweging: 

50 - 90%

(prospectus staat 40%-100% toe)

Obligaties

Aandelen

vergelijkbaar 

met 30%
aandelen

vergelijkbaar 

met 50% 
aandelen

vergelijkbaar 

met 70% 
aandelen

Allianz for a Better World – samen maken we het verschil



12Bron: Allianz Global Investors, 31.12.2021. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijden. Uitsluitend ter illustratie. Dit document is geen aanbeveling of uitnodiging om een bepaald effect te kopen of te verkopen. Dit geldt alleen als leidraad en is geen indicatie voor de 

allocatie in de toekomst.

25,7%
17,4%

11,2%

0,2%

9,7%

20,8%

Onderwijs

Schoon 

land/

circulaire 

economie
Gezondheidszorg

Schoon 

water

Voedsel-

veiligheid

Schone 

lucht/

energie-

transitie

Allianz for a Better World

De huidige fondsstructuur op basis van SDG's

Financiële 

inclusie

Sociale 

inclusie

1,3%

13,4%
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Hoogstpersoonlijke portefeuille

▪ Gepersonaliseerd risico-

opbrengstprofiel zodat de 

portefeuille op de persoonlijke 

situatie kan worden afgestemd

Beleggen zonder zorgen

▪ Actief beheerd door specialisten uit 

verschillende vakgebieden

▪ Een pionier* in duurzaam 

beleggen met een lange, 

beproefde staat van dienst in multi-

assetbeleggen

Krachtige mix

▪ Goed gediversifieerde multi-

assetportefeuille met een 

evenwichtig risico-opbrengstprofiel 

▪ Een effectieve combinatie van 

aandelen en obligaties uit een 

wereldwijd beleggingsuniversum 

Streven naar meetbare positieve 

veranderingen

▪ Beleggen voor het milieu, de 

maatschappij en governance: 

beleggen voor een betere wereld

*Het eerste SRI-aandelenfonds van AllianzGI stamt uit 1999

Allianz for a Better World

Voordelen voor klanten
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Samen maken we 

het verschil
Allianz for a Better World



Active is:
Allianz Global Investors
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Value. Shared.

Ontdek nieuwe

investerings-

perspectieven

Januari 25 en 26, 2022

Allianz Portfolio Analyser



19

Allianz Portfolio Analyzer: Waarom interessant voor u?

Succesvol een gesprek aanknopen met de klant

Het verkoopgeprek interactiever maken

Een overzicht geven van de huidige beleggingsportefeuille

Uitbreiden van uw expertise

Cross-selling mogelijk maken



20

Herkennen optimalisatiepotentieel

Allianz Portfolio Analyze: Hoe werkt de tool ?

1 Gebaseerd op een analyse uitgevoerd door IT WM in 2019

Geautomatiseerde
risico-analyse

Kwalitatieve
risicodetectie

Vergelijking met 
referentieportefeuilles

Geautomatiseerd
verkoopsgesprek

Pitch gebaseerd
op feiten

Rapport via 
website of PDF 
formaat

APA

• Toename grootte 1e ticket met meer

dan 240%

• Conversiepercentage van ongeveer

70% na portefeuille-analyse door 

adviseur

• ~5 kwalitatieve risico's en 90% 

optimalisatiepotentieel voor

assetallocatie ontdekt

• Meerdere b2b klanten in Europa

• + 5k uitgevoerde analyses

• + 8 miljoen financiële instrumenten in 

gegevensbank

Gebruik

Vaststellingen 1

Boost van het verkoopsucces
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Allianz Portfolio Analyzer: Kennismaking (1/5)

Korte handleiding om de 

adviseur eraan te herinneren

hoe de tool werkt

Personalisatie door de naam 

van de klant in te voeren
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Eenvoudig invoeren van de 

klantenportefeuille met meer dan 8 

miljoen financiële instrumenten in de 

database

Mogelijkheid om de portefeuilleposities 

van de klant te controleren en zo nodig 

te wijzigen alvorens met de analyse 

verder te gaan

Allianz Portfolio Analyzer: Kennismaking (2/5)
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Overzicht van de posities in de 

portefeuille, de activaklassen en de 

huidige waardering vóór de analyse

Transparantie met betrekking tot 

diversificatie met een overzicht van 

de portefeuillestructuur volgens

activaklasse

Allianz Portfolio Analyzer: Kennismaking(3/5)
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Het historische overzicht van de 

rendementen op 3 jaar, 1 jaar en YTD 

herinnert de klant eraan hoe zijn portefeuille 

heeft gepresteerd

Allianz Portfolio Analyzer: Kennismaking (4/5)

Kwalitatieve risico's die 

inherent zijn aan de 

portefeuille kunnen potentiële 

zwakke punten aan het licht 

brengen en aanzetten tot actie
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Om de voordelen van een meer 

gediversifieerde portefeuille verder aan te 

tonen, is het mogelijk om de historische 

prestaties van de klantenportefeuille op 3 

jaar, 1 jaar en YTD te vergelijken met twee 

modelportefeuilles

Een vergelijking van de 

klantenportefeuille met de 

gediversifieerde modelportefeuilles is ook 

mogelijk op het niveau van de indeling 

per activaklasse

Allianz Portfolio Analyzer: Kennismaking (5/5)
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4. Strategische vooruitzichten
1. Analyse financiële markten

2. Belang van Multi-Asset

3. Portefeuille vergelijking
1. Alternatieve portefeuilles

2. Risico / rendement vergelijking

3. Rendement vergelijking

2. Analyse

1. Ratio analyse

2. Kwalitatieve risicobeoordeling

1. Uw beleggingen
1. Detail van beleggingen

2. Structuur in een oogopslag

3. Rendement

▪ Structuur klantenportefeuille

▪ Rendement structuur klantenportefeuille

→ Indien nodig aangeven eerste indruk
(bijvoorbeeld: cluster risico’s, liquiditeit, …)

▪ Belangrijkste risico/rendement indicatoren

▪ Risico’s portefeuille

→ Risico's geven duidelijke aanwijzingen over 
hoe de portefeuille op de toekomst is voorbereid

▪ Vergelijking met twee alternatieve
portefeuilles: Structuur, rendement, risico

→ Overzicht van hoe een toekomstgerichte 
portefeuille eruit zou kunnen zien

▪ Vooruitzicht financiële markten
(Aandelen/Obligaties)

▪ Rendement van de verschillende
activaklassen

→ Waarom is actief beheer belangrijk

Rapport overzicht

Allianz Portfolio Analyzer – PDF Rapport en ondersteund materiaal

Samenvattende

PDF om aan

klant te geven
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Disclaimer

Aan beleggingen zijn risico’s verbonden. Beleggingen en de inkomsten daaruit kunnen in waarde stijgen en dalen. Beleggers krijgen 

mogelijk hun inleg niet volledig terug. De hierin gegeven visies en meningen, die zonder kennisgeving kunnen worden gewijzigd, zijn die 

van de emittenten op het tijdstip van publicatie. De gebruikte gegevens zijn afkomstig van verschillende bronnen; wij gaan ervan uit dat ze 

correct en betrouwbaar zijn op het tijdstip van publicatie. De voorwaarden van een onderliggend aanbod of contract dat mogelijk opgesteld 

of gesloten is of zal worden, zijn van toepassing. Dit is een marketinguiting die is uitgegeven door Allianz Global Investors GmbH, 

www.allianzgi.com, een in Duitsland opgerichte vennootschap met beperkte aansprakelijkheid, statutair gevestigd aan de Bockenheimer

Landstrasse 42-22, D-60323 Frankfurt/Main, Duitsland, die staat ingeschreven bij de lokale rechtbank in Frankfurt/Main onder nummer 

HRB 9340 en die is goedgekeurd door en onder toezicht staat van het Bundesanstalt für Finanzdienstleistungsaufsicht (www.bafin.de). 

Verveelvoudiging, publicatie, of verspreiding van de inhoud, in welke vorm dan ook, is niet toegestaan.
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Allianz Investment Days

Januari 2022Een familiegericht vermogensplatform



INLEIDING

.01



INLEIDING

Allianz 32

Nadia Mounib - Business developer 

nmounib@paxfamilia.com

+32 499 39 08 38 | +32 2 669 71 71

mailto:gdesclee@paxfamilia.com


Allianz 33

22.000+
HNW-

familiegroepen

900+
Adviseurs

60+
Klanten-

organisaties in 3 
landen

INLEIDING + CIJFERS

F A M I LY  O F F I C E S I N S U R A N C E  B R O K E R S

P R I V AT E  B A N K S F I D U C I A I R E S

B I G 4 A S S E T  M A N A G E R S

… 



EEN ERVARING VOOR GEBRUIKERS

.02



EEN ERVARING VOOR ADVISEURS!

Allianz 35

PaxFamilia behandelt alle aspecten van 
vermogensadvies:

• Gecentraliseerd beheer van 
klantengegevens.

• Intuïtieve klanteninterface 

• Geïntegreerde advies-en rapporteringtools



EEN ERVARING VOOR FAMILIES! 

Allianz 36

Een nieuwe digitale ervaring:

• Globaal overzicht van het vermogen.

• Volledige documentatie verzameld op één 
plek.

• Verbonden en geïntegreerde databank 
van vermogensgegevens.



PAXFAMILIA – OVERZICHT  

.03



STRUCTUUR PAXFAMILIA-OMGEVING

Allianz 38

1. Vermogensinventaris

2. Levensplan - Doelstellingen

3. Overwegen van alle scenario’s

4. Actieplan – Rapporten



STRUCTUUR PAXFAMILIA-OMGEVING

Allianz 39

1. Vermogensinventaris

2. LEVENSPLAN EN DOELSTELLINGEN

3. Overwegen van alle scenario’s

4. Actieplan – Rapporten



STRUCTUUR PAXFAMILIA-OMGEVING

Allianz 40

1. Vermogensinventaris

2. Levensplan & Doelstellingen

3. OVERWEGEN VAN ALLE SCENARIO’S

4. Actieplan – Rapporten



STRUCTUUR PAXFAMILIA-OMGEVING

Allianz 41

1. Vermogensinventaris

2. Levensplan & Doelstellingen

3. Overwegen van alle scenario’s

4. ACTIEPLAN & RAPPORTEN



VERMOGENSINVENTARIS – 360°
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LEVENSPLAN & DOELSTELLINGEN

.05
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ALLE SCENARIO’S OVERWEGEN
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ACTIEPLAN - RAPPORTEN
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Toegang I Activiteiten I Gegevens
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CONCLUSIE 

.09



Voor makelaars? 

Allianz 74

Verbonden platform, bijna onmisbaar
voor makelaars. 

• Nieuwe klantenervaring via intuïtieve 
interface.

• Betrouwbare en evoluerende
klantengegevens.

• Opvolging van levensdoelstellingen en 
geïntegreerde planningtools. 

• Aanpasbare kant-en-klare rapporten.



Allianz 75

Nadia Mounib - Businessdeveloper

Nmounib@paxfamilia.com

+32 499 39 08 38 | +32 2 669 71 71

mailto:gdesclee@paxfamilia.com


Bedankt! 

Januari 2022Een familiegericht vermogensplatform
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Boost je business
met myFaro

www.myfaro.be



een cockpit om je leven portefeuille uit te bouwen en je 
adviesrol te versterken

een digitale tool die je helpt als makelaar in Leven
sneller | efficiënter | rendabeler | compliant
te groeien 

een antwoord op vragen van jou als makelaar én van je 
klanten



BELEGGEN – TAK23

NETTO PENSIOEN OPBOUW

BELEGGEN VENNOOTSCHAP

TAK26

FINANCIEEL DOSSIER

FISCALE OPTIMALISATIE

PRIVE – 3e PIJLER

FISCALE OPTIMALISATIE

VENNOOTSCHAP – 2e PIJLER

GEZINSBESCHERMING 

OVERLIJDEN

BESCHERMEN 

VENNOOTSCHAP - KEY MAN

SUCCESSIEPLANNING

GEZINSBESCHERMING 

INVALIDITEIT

KREDIETEN

FINANCIEEL PLAN OP MAAT

Hoe helpen we jou concreet en in lijn met het DNA van je kantoor?



WELK JOUW DNA OOK IS, WE HELPEN JOU CONCREET OM JE BUSINESS UIT TE BOUWEN!

ZO JE WENST ONDERSTEUNEN WE JOU JE EIGEN DNA TE VERRIJKEN

MYFARO IS IDEAAL OM JE EIGEN DNA VERDER AAN TE VULLEN MET NIEUWE COMPETENTIES 

Een aanpak op maat van het DNA van je kantoor 



Wat is het? Digitale rapportering Compliant werken en AML

Geïntegreerde uniforme presales

Overzichtelijk dashboard met 

opportuniteiten, bv. fiscaal sparen

Belangrijkste processen 

worden gestandaardiseerd

report report

report

report report

snel compliant voorstellen maken voor alle maatschappijen

10 IJZERSTERKE TROEVEN

Informatieplicht

Zorgplicht 

Compliant adviseren

AML

Digitaal ondertekenen



Wat is het? Projecties voor het pensioen, fiscale 

kosten en historische rendementen

Klantvermogen in kaart

Risico’s gevisualiseerd:

Hoeveel bedraagt de pension gap?

Wat bij overlijden of invaliditeit?
Fiscale optimalisatie via VAPZ en IPT

Successieberekeningen

10 IJZERSTERKE TROEVEN viewview

insightinsight

via integratie van data uit Mypension en Myminfin

Informatieplicht

Zorgplicht 

Compliant adviseren

AML

Digitaal ondertekenen Insight+



Beleggen
Overzicht polissen en beleggingen

Volledige digitale rapportering over de verzekeraars

heen met berekening van netto uit te keren kapitalen



Beleggen
Overzicht polissen en beleggingen

Detailanalyse van de beleggingsportefeuille van de klant, met 

dagwaarderingen van alle fondsen, prognoses, historische rendementen, KID 

en informatiefiches



Netto

pensioenopbouw

• De evolutie van het liquide  vermogen legt 

de pension gap bloot

• Opties voor advies
• Eenvoudige Wizard om leads te genereren

Wat bij pensioen?



• Overlijden

• Invaliditeit

Bescherming

Gezin

Vennootschap

• Key man

• wat bij overlijden?

• wat bij invaliditeit? 

• wat bij pensioen? Vroeger stoppen met werken?

Diepgaande analyses

inzake gezinsbescherming



Fiscale optimalisatie - Privé & Vennootschap

Alle fiscale optimalisatiemogelijkheden in de 2e en 3e pijler op maat van de klant



Fiscale optimalisatie IPT
Na opgave door de accountant van het nieuwe loon zijn de  berekende 

maximale premie en backservice voor de IPT beschikbaar voor bespreking



Financieel dossier

Financieel

dossier

Mogelijkheid om

het volledige vermogen

van de klant eenvoudig 

in kaart te brengen

Integratie met myPension, 

myCareer, myMinfin, 

CreditSafe, Companyweb, …



Compliant

zaken doen

• Risicoprofiel klant

• Interactieve behoefte detectie

• Uitgewerkte voorstellen met 
alle verplichte documenten

• Advies

• Bemiddelingsfiche
• Digitale ondertekening 

• voor alle verzekeraars

Efficiënt adviesproces  

Geïntegreerde pre-sales



Compliant

zaken doen

• Risicoprofiel klant

• Interactieve behoefte detectie

• Uitgewerkte voorstellen met 
alle verplichte documenten

• Advies

• Bemiddelingsfiche
• Digitale ondertekening 

• voor alle verzekeraars

Efficiënt adviesproces  

Geïntegreerde pre-sales



Compliant

zaken doen Volledige AML-ondersteuning

Score berekend aan de hand van 

woonplaats, statuut, PEP, beroep … en 

premies/reserves in producten.

Via Creditsafe Protect worden 

risicoparameters automatisch bepaald 

en gemonitord.

Weging van deze factoren zelf te 

bepalen en is het mogelijk via het 

dashboard je klanten op te volgen en 

een actieplan uit te rollen.



myFaro,

je cockpit om je portefeuille 

uit te bouwen en je 

adviesrol te versterken



Jouw return

Info-aanvraag klant: 10-15 min

TIJDSWINST
In de meeste acties

UNIFORM COMPLIANT 

WERKEN

Adviseren over een 

nieuwe zaak in tak 23: 

20-30 min Aanmaak van een polisoverzicht
(inclusief verzamelen van info bij verzekeraars):

30-45 min

= Beperktere

aansprakelijkheid  



Jouw return

= Meer business

= Meer return

MEER TIJD VOOR 

ADVIESVERLENING

HOGERE 

KLANTENTEVREDENHEID

Voorbeeld : 
extra vergoeding bij goed

voorbereid totaal advies                                         
+ €1.800

= Sterkere

klantenbinding



Boost je business in Leven

.

. .

opleiding

begeleiding

opvolging

terugkoppeling

taakverdeling
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Winstdelingen
Tak 21

103



Winstdelingen
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Beleggingen

Allianz Safe 0,50%

Invest for Life Dynamic3A 1,00%

Invest for Life Corporate2 0,50%

Invest for Life3A 0,75%

Invest for Life Protect 0,75%

Invest for Life 0,00%

Invest for Life Dynamic 0,20%

Invest for Life Corporate 0,50%

Voorzorg

Plan for Life fiscal 1,80%

Plan for Life non-fiscal 1,40%

2021

2021

Rendementen onder voorbehoud van goedkeuring door de algemene vergadering van aandeelhouders. In fiscale contracten, 
met uitzondering van het pensioensparen, wordt de bruto winstdelingsdotatie door de belastingen verminderd met 12,33% (= 
9,25% / (1 – 25%)). Deze resultaten uit het verleden vormen geen betrouwbare indicator voor toekomstige resultaten

Informatie bestemd voor makelaars



Performances
tak 23
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Performances 2021 per activaklasse
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2021

Fondsen SRI Rating Morningstar Aktivaklasse Perfo op 2021 

Allianz GI Global Sustainability 4 A 33,11%

Allianz Nordea 1 Global Climate and Environment 4  A 32,53%

AE Allianz Europe Equity Growth 4  A 30,48%

AE Allianz Global Equity 4  A 29,90%

Allianz Immo Invest 4 A 26,71%

AE Allianz Strategy Dynamic 3  M 20,03%

Allianz Oddo BHF Polaris Balanced 3 M 12,22%

AE R-co Valor 4  M 11,37%

AE Allianz Strategy Balanced 3  M 11,02%

AE FvS Multiple Opportunities II 3  M 10,19%

AE Pimco Global High Yield Bond 3  O 1,32%

AE MG Optimal Income 2  O 0,43%

AE Pimco Income 2  O 0,35%

AE Pimco Diversified Income 2  O -2,27%

Allianz DPAM Bonds Emerging Markets Sustainable 3  O -2,80%

▪ fondsen tak 23 
▪ top 5 
▪ Fondsen die sinds meer

dan 1 jaar bestaan
▪ per aktivaklas
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Performances 2021 per risicoklasse
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2021

Fonds SRI Rating Morningstar Risicoklasse Perfo op 2021 

Allianz GI Global Sustainability 4 A 33,11%

Allianz Nordea 1 Global Climate and Environment 4  A 32,53%

AE Allianz Europe Equity Growth 4  A 30,48%

AE Allianz Global Equity 4  A 29,90%

Allianz Immo Invest 4 A 26,71%

AE Allianz Strategy Dynamic 3  M 20,03%

Allianz Oddo BHF Polaris Balanced 3 M 12,22%

AE Allianz Strategy Balanced 3  M 11,02%

AE FvS Multiple Opportunities II 3  M 10,19%

AE ODDO Optimal Income 3  M 5,24%

Allianz GI Defensive Mix 2 M 1,00%

AE MG Optimal Income 2  O 0,43%

AE Pimco Income 2  O 0,35%

AE Allianz Strategy Neutral 2  M 0,30%

AE Pimco Diversified Income 2  O -2,27%

▪ fondsen tak 23 
▪ top 5 
▪ Fondsen die sinds meer 

dan 1 jaar bestaan
▪ per risicoklasse

Informatie bestemd voor makelaars



Go-to-Market
Plan
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Go-to-Market Plan 2022
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Q1 2022

Herbelegging Tak 21

Investment Days

Allianz Digital Academy

Actie taks

Portfolio analyser

Q3 2022

Event Memorial Van Damme

Allianz Digital Academy

Allianz for a Better World II

Allianz Digital Academy

Asset Manager Days

Q2 2022

Allianz Excellence (+) funds

Allianz Digital Academy

Asset Manager Days

Q4 2022
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Go-to-Market Plan 2022
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Allianz for a Better World

Samen maken we het verschil

Binnenkort

nieuwe

fondsen
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My Allianz
Broker
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Beleggingen: tools

Informatie bestemd voor makelaars
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Beleggingen: productinformatie

Informatie bestemd voor makelaars
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Beleggingen: het document center
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Beleginggen: uw favorieten

Informatie bestemd voor makelaars



ProLink
Life
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ProLink Life
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Al 

1.200

nieuwe contracten! 

Informatie bestemd voor makelaars



ProLink Life

▪ Denk vanaf 26 januari aan het gebruik van de elektronische handtekening voor 

inschrijvingsdocumenten

100% digitaal!  Voordeel voor uw klanten: een veilig en snel proces.

▪ Als u Portima gebruikt, kunt u uittreksels uit uw portefeuille verkrijgen via ProLink Life.

▪ Voor een efficiënte tussenkomst van onze teams: indien uw cliënt zijn premie in meerdere 

termijnen betaalt en/of indien de belegging onderworpen is aan een afwijking (instapkosten, 

actietaks), moet dit vermeld worden op het ogenblik van de inschrijving in de tool.

▪ Gelieve er rekening mee te houden dat correcties met terugwerkende kracht niet mogelijk zijn. 

Daarom is het belangrijk het instrument correct te gebruiken (als er meerdere betalingen zijn 

verricht, als er een wijziging in de provisie is, enz.)
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Samenwerkings-
overeenkomst
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Samenwerkingsovereenkomst 2022

3 cumulatieve vergoedingen:

1. de acquisitievergoeding

2. de beheervergoeding op de portefeuille

3. de specifieke vergoeding in het kader van het herbeleggen

121
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Samenwerkingsovereenkomst 2022

1. De acquisitievergoeding

0,25% op alle stortingen in tak 23 (na instapkosten en taksen)

122
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Vergoeding Beleggingen 2022
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Huidige aanbod (% van toepassing op het gemiddeld spaartegoed van de portefeuille)

Aangespaste NNM1 2022 Tak 212 Tak 23
Allianz

ActiveInvest (+)

Allianz for a Better

World

0 - 500.000 0% 0,40% 0,40% 0,40%

500.000 - 749.999 0% 0,45% 0,45% 0,45%

750.000 - 999.999 0% 0,50% 0,50% 0,50%

≥ 1.000.000 0% 0,55% 0,50% 0,55%

1 Aangespaste NNM: New Net Money verschil tussen positieve en negatieve bewegingen in tak 23 gecorrigeerd met 2% dat de normale 
erosie van een portefeuille weergeeft.

² Percentage van toepassing op Allianz Safe voor contracten uitgegeven vanaf 01/01/2020 en op het gedeelte tak 21 van Allianz Opportunity.

2. De beheervergoeding op de portefeuille
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Vergoeding Beleggingen 2022
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3. De specifieke vergoeding in het kader van het herbeleggen

Herbeleggingen 2022

Type herbelegging Vergoedingspercentage

Tak 21 naar Allianz Opportunity (Dynamic)3A 0,35%

Tak 21 naar tak 23

Andere dan Allianz Opportunity (Dynamic)3A
0,35%
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Hoe kunt u het geld van uw klanten 
herbeleggen?

Allianz Excellence +

Allianz Active Invest +

Allianz for a Better world

125

Allianz Opportunity

= beleggingsoplossing

tak 23

tak 23 

+ tak 21

Actie taks

Getrouwhei

dspremie

van 2%
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Actie taks
voor uw klanten
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Alle
zeilen

bijzetten!
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Actie taks
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Wat zijn de voorwaarden van de actie?

▪ Het totale bedrag moet in één keer gestort worden, 

▪ in een nieuw of bestaand contract,

▪ vervroegde afsluiting van de actie is op elk moment mogelijk,

▪ de ontvangstdatum van de storting op onze rekening wordt hierbij in aanmerking genomen, na 

de aanvaarding van het volledige dossier.

▪ Deze actie is niet van toepassing op Allianz Excellence Plan.

Allianz biedt uw klanten het volgende aan:

▪ de premietaks van 2% vanaf een premie van 6.200 euro voor de contracten

Allianz for a Better World en Allianz ActiveInvest (+)

en

▪ de premietaks van 1% op tak 23 vanaf 25.000 tot 100.000 euro

en van 2% vanaf 100.000 euro voor de contracten Allianz Excellence (+)

Informatie bestemd voor makelaars
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Besluit
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Your future
is in good

hands

▪ Allianz, een partner die naar de toekomst kijkt met ESG, artikel 9...

▪ Allianz, een solide en betrouwbare partner die diversificatie nastreeft dankzij het 

fondsenaanbod.

▪ Allianz, een partner die zich richt op digitaal met nieuwe managementtools.

▪ Allianz, een partner gericht op groei met een nieuwe overeenkomst en sterke commerciële 

acties.

Laten we van 2022 

een spetterend succes maken!



Thank you!

131


